Pomyst na wtasng dziatalnos¢

v Jakie sg zrodta pomystu na wiasng dziatalnosé.

Drugim elementem (po przedsiebiorcy) niezbednym do stworzenia dochodowego

i satysfakcjonujgcego zajecia jest pomyst. Analizujgc mate dziatalnosci widac
ogromne zroznicowanie. Mozesz szukac inspiracji w sferze bardzo duzej
konkurenciji. Odpowiada¢ na proste, oczywiste potrzeby i zastanawia¢ sie nad
wzbogaceniem tej oferty. Chcie¢ zadowoli¢ zainteresowanych, ale
nieusatysfakcjonowanych klientow. Mozesz pomysle¢ oryginalnie, o waskiej grupie i

niszowej propozyciji.

Czestym powodem rozpoczynania wiasnej dziatalnosci jest specyfika rynku pracy
wielu zawodow. Wakaty nie pojawiajg sie wcale, lub brakuje kolejnych szczebli

awansu. Tak dzieje sie w przypadku prawnikow, lekarzy, architektéw, filologow.

Réwnie popularna jest metoda matych krokéw. Osoba czyms sie interesuje,
poradzita sobie z jakim$ problemem, rozwineta swojg pasje. Powoli, stopniowo
budowata swoj warsztat, wykonywata prace dorywcze, okazjonalne. Przy
ograniczonych srodkach trwato to raczej lata niz miesigce. Typowymi przyktadami
takich dziatalnosci jest fotografia, produkcja rekodzieta, organizacja zaje¢ i

wypoczynku, opieka nad ludzmi i zwierzetami.

Czasami inspiracjg dla szukajgcych swojego miejsca na rynku jest rozwdj lokalny
(spotecznosci) i rozwdj regionalny (terytorium). Poszczegdlne gminy stabiej lub
mocniej wykorzystujg swoj potencjat. Adekwatnie do tego mniej lub bardziej
wspierajg lokalne inicjatywy. Sprzyja¢ moze rowniez przypadek, na przykfad
potozenie czy zmiany demograficzne. Walorem wielu dziatalnosci okazuje sie piekna
lokalizacja terenu, zyzna gleba, trend ekologiczny, pozgdane uprawy i hodowle.
Wykorzystuje sie historig, zabytki, architekture, tradycje, zwyczaje, obrzedy, swieta,
uroczystosci, kuchnie, pochodzenie mieszkancow i ich religie. W takich przypadkach
warto postara¢ sie o certyfikaty zywnosci dla wyjgtkowych produktéw (Chroniona

Nazwa Pochodzenia, Chronione Oznaczenie Geograficzne, Gwarantowana



Tradycyjna Specjalnos¢). Warto rozwazy¢ udziat klienta w produkc;ji (zbior,

wyrabianie, obstuga urzadzen, pakowanie, mozliwos¢ degustacji).

Rzadziej zdarza sie przystgpienie do firmy rodzinnej. Ma to bardzo istotne plusy
(sg zasoby, klienci, kontrahenci, jest reputacja i lojalny zespo6t). Brakuje jednak

pozazawodowej przestrzeni i swobody (wieczne powigzania i zaleznosci, zawsze w

pracy).

Szczegdlnym wyzwaniem jest przejecie dziatalnosci juz dtugo istniejgcej. Czasami
ktos jg sprzedaje, bo chce przejs¢ na emeryture, z powoddw osobistych lub
zdrowotnych. Bywa, ze zaangazowat sie w co$ nowego, lepiej rokujgcego. Ale
zdarza sie rowniez, ze nie ma juz pomystu lub Srodkéw na konieczne inwestycje
(konieczne naprawy, zuzycie zasobow, zmiana lokalizacji). Bezsprzeczng warto$¢
stanowi¢ mogg jednak wigzgce umowy, dobra reputacja, wierni klienci, oddani

pracownicy, sumienni kontrahenci.

Osoby, ktére nie majg wtasnego pomystu, a bardzo chcg prowadzi¢ swojg
dziatalnos¢, moga rozpoczg¢ wspotprace za prowizje, otworzy¢ przedstawicielstwo
lub przenies¢ na polski rynek obce rozwigzanie. Stosunkowo czestym sposobem jest
franczyza (franchising). W praktyce polega ona na prawie sprzedazy cudzych
produktéw i ustug (handel, gastronomia, edukacja, nieruchomosci) wedtug cudzego
pomystu. Korzystaniu ze znaku firmowego, znaku towarowego, reputacji, mozliwosci
negocjacji, reklamy, technologii, procedur, informaciji, zarzgdzania, szkolen,
wyposazenia, dzierzawy, pozyczki. W zamian ponosi sie optate wstepng i oddaje
procent obrotow. Takie rozwigzanie utatwia start bez doswiadczenia, bez wizji i
zapewnia maty, ale bezpieczny dochdd. Mata bedzie rowniez samodzielnosg,
satysfakcja i rozwoj.

Jesli chcesz rozpoczg¢ wtasng dziatalno$¢ gospodarczg to pomy$l o czyms, co
bedzie wymagato matego kapitatu, bedzie niosto mate ryzyko i dawato nadzieje na
szybki zysk. Pomysl| raczej o waskiej grupie odbiorcow i precyzyjnej dla nich ofercie.
Poszukaj problemu, za ktérego rozwigzanie ludzie bedg sktonni Tobie zaptacic.
Pomysl, czego nie majg, czego nie wiedzg. Ten problem musi by¢ irytujacy, a ludzie

muszg mie¢ pienigdze. Twoja konkurencja nie powinna by¢ duza. Dobrze, gdy



bedzie staba lub rozproszona. Idealnie bytoby, gdyby Twéj pomyst dotyczyt tego, na

czym sie znasz, co sprawia Ci przyjemnos$¢. Stuchaj, obserwuj, pyta;...
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